Z1ektekosten met een
OK-sticker

eerlijk hoe kinderen

denken. Mijn jongste

dochter Wilke van 10 jaar
oud bracht mij op het idee voor
deze column. De achterlamp van
haar fiets werkte niet. Nieuwe batte-
rijen en alles werkt weer naar beho-
ren. ,,Ik denk dat mijn fiets nu wel
een OK-sticker krijgt”, zei Wilke.
Jaarlijks worden de fietsen op
school gecontroleerd door plaatselij-
ke fietsenmakers. Kleine reparaties
worden direct geregeld, zodat de
kinderen weer veilig naar school
kunnen. De fiets is dan ‘OK’.

Kinderen zijn blij met hun stic-
ker. Over veilig naar school gaan
denken ze over het algemeen niet
na. Volgens mij werkt het bij vol-
wassenen nog steeds zo. Wij zijn
ook blij met onze stickers. De ver-
trouwde naam van een verzekeraar
en al jaren dezelfde dekking werken
voor ons als stickers. Ze geven het
gevoel van vertrouwen.

Wij adviseren onze klanten om
te kijken naar de zorg die ze in het
verleden hebben gebruikt en om
een inschatting te maken van de
benodigde zorg voor het komende
jaar. Dit geeft een duidelijk kader
waarin je eenvoudiger keuzes kunt
maken. Verder kun je kijken naar je
financiéle buffer: of je in staat bent

om financiéle tegenvallers op te
vangen, en tot welk bedrag.

Veel mensen vinden het moeilijk
om de juiste keuze te maken. De
belangrijkste en duurste zorg is
geregeld in de basisverzekering.
Kijk maar eens terug naar de ver-
goedingen die de verzekeraar heeft
betaald. Je kunt dit opvragen/inzien
bij de verzekeraar. Het gevoel is dat
er veel zorg uit een aanvullende
verzekering wordt betaald. Uit de
praktijk blijkt juist dat de meeste
vergoeding vanuit de basisverzeke-
ring wordt betaald.

Uit de praktijk blijkt
juist dat de meeste
vergoeding vanuit
de basisverzekering
wordt betaald

Ook het overstappen naar een ande-
re onbekende verzekeraar is een
grote stap. Er zijn vier grote con-
cerns die 86 procent van de markt
in handen hebben. Dit zijn Achmea,
VGZ, Menzis en CZ. Grote kans dat
je overstapt van het ene label naar
het andere en nog steeds bij hetzelf-
de concern zit. Bijvoorbeeld: je stapt
over van De Friesland naar FBTO.
Dit zijn beide verzekeraars van het
Achmea-concern. De kwaliteit in
administratie en uitkeringen van de
vier verschillende concerns zijn
vergelijkbaar.

Het allerbelangrijkste is dat je bij
een verzekeraar zit die de best pas-
sende zorg aanbiedt. Hierdoor be-
taal je niet te veel. Laat je niet lei-
den door angst, maar vraag hulp om
samen de juiste keuzes te maken.

De eerste klanten zijn alweer
overgestapt. Zij hadden best veel
zorg, maar dit werd allemaal be-
taald uit de basisverzekering. Ze
betaalden nu beiden driehonderd
euro per maand. Door het schrap-
pen van de overbodige aanvullende
dekking besparen ze nu zestig euro
per maand. Wil je graag nog meer
zekerheid, dan kun je het beste dit
bedrag reserveren.

Krijgt jouw ziektekostenpolis een
OK-sticker?
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